





Trafikk - Q4

- Organisk trafikk: 20 707
- Paid social: 9 144

- Direkte trafikk: 3 308

- Organic social: 846

- Referrals: 836

Beste performance basert pa kontakter:

- Direkte trafikk: 312 nye kontakter
- Organic search: 94 nye kontakter
- Referrals: 32 nye kontakter

- Paid search: 11 ny kontakt
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Leads - Q4

Antall nye kontakter er redusert i 2022, da vi per 14.12 har 452
nye kontakter(2021: 602).

Fallet i antall kontakter kommer fra en enkel kilde, men tyder pa
at 2020/2021 var et generelt godt ar.

Men vi ber fortsatt se pa tiltak som gker var posisjon i SERP og
vurdere tilnzermingen var i de forskjellige kanalene.
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assmester Oversikt

ge: Thi re year

Count of Contacts

[Skjema] Glass r Knut Furulund
jema] Glassmester Kaare N
[Skjema] Drammen Glassmesterverks
[WEB] Prisfores;

[Skjema] Centrum Gla:

kjema] Molde G
[WEB] Dynamisk kontak

[Skjema] Fin

[Skjema] Gudbran

[Skjema] Riis Trondheim
[Skjema] Sy
a] Norsk Kunstglass
[Skjema] ByggVell
[Skjema] Follo Lés og Glas:
[Skjema] Ther:

[Skjema] Therm:
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Premium Content
Eerformance

Form submissions - Premium content
This entire

Count of Contacts

LP - E-bok: "Oppfyll dremmen om vinter...

LP - E-bok: "Oppfyll dremmen om perfek...
LP - E-bok: "Oppfyll dremmen om glassr...

LP - E-bok: Interiorglass 2

LP - E-bok: "Oppfyll dremmen om det pe...
LP - SEP18 - Energiglass

LP - AUG18 - Brannglass

LP - E-bok: "Oppfyll dremmen om det pe...
LP - MAI18 - Glassfasader

[LP][JUN20] kontorglass

LP - MAR19 - Glasskader

LP - E-bok: Speilguiden

LP - E-bok: "Smarte refleksjoner"

LP - SEP19 - Interiorglass

LP - E-bok: Glassordbok

LP - NOV18 - Optishower
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Oversikt - 2022

Total oversikt

@kter: 145 969

@kt-til-kontakt rate: 1,67%

Antall nye leads/kontakter: 2 434
Bounce rate: 91,92%

@kt lengde (gj.snt.): 18 sekunder

Okter: 180 626
dkt-til-kontakt rate: 1,62%

Antall nye leads/kontakter: 2 925
Bounce rate: 91,45%
@kt lengde (gj.snt.): 18 sekunder
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Trafikk - hele 2022

- Organisk trafikk: 94 089
- Direkte trafikk: 21 010

- Paid social: 19 378

- Referrals: 5782

- Email marketing: 626

- Organic social: 4 984

Beste performance basert pa kontakter:
- Direkte trafikk: 1 667 nye kontakter
- Organic search: 474 nye kontakter
- Referrals: 172 nye kontakter
- Paid search: 90 ny kontakt
- Paid social: 19
- Organic Social: 11 nye kontakter
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Trafikk, 2021 vs. 2022 Kontakter, 2021 vs. 2022
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PAGE

Hva er forskjellen pa innvendig og
utvendig dugg pa vinduer?

https://www.glassfagkjeden.no/blogg/...

Hva gjer du nar vinduet er punktert?

https://www.glassfagkjeden.no/blogg/...

Dette ber du gjore nar glasset knuser
eller sprekker

https://www.glassfagkjeden.no/blogg/...

Plexiglass eller ekte glass - fordelene
og ulempene

https://www.glassfagkjeden.no/blogg/...

Hva er termisk brudd, og hvordan un-
ngar man det?

https://www.glassfagkjeden.no/blogg/...

Ma man sgke om a bygge en vinter-
hage? Forsta reglene for du setter i
gang

https://www.glassfagkjeden.no/blogg/...

Innglassing av veranda - dette bor du
vite

https://www.glassfagkjeden.no/blogg/i...

Dnsker du deg store vinduer fra gulv
til tak? Dette bor du tenke pa
https://www.glassfagkjeden.no/blogg/...

ENTRANCES

CTA
CLICKS

59

TIME PER
PAGEVIEW

44 seconds

3 minutes

2,6 minutes

2,9 minutes

3,1 minutes

2,7 minutes

135 seconds

2,8 minutes

BOUNCE
RATE

98,9%

96,34%

97,68%

93,02%

PUBLISH DATE

2019-3-15

2019-4-26

2018-11-9

2021-5-26

2020-5-26

2021-7-21




PAGE

Innglassing av veranda - dette bgr du
vite

https://www.glassfagkjeden.no/blogg/i...

Skyvedgrer i glass - et hav av
valgmuligheter
https://www.glassfagkjeden.no/blogg/...

Finn den hagestue-lgsningen som
passer best for deg
https://www.glassfagkjeden.no/blogg/...

Hva er forskjellen pa innvendig og
utvendig dugg pa vinduer?

https://www.glassfagkjeden.no/blogg/...

Mulighetene med mgnstret glass

https://www.glassfagkjeden.no/blogg/...

Dette bor du gjere nar glasset knuser
eller sprekker
https://www.glassfagkjeden.no/blogg/...

4 fordeler med innglasset balkong
https://www.glassfagkjeden.no/blogg/...

@nsker du deg store vinduer fra gulv
til tak? Dette bor du tenke pa
https://www.glassfagkjeden.no/blogg/...

ENTRANCES

TIME PER
PAGEVIEW

135 seconds

64 seconds

46 seconds

44 seconds

110 seconds

2,6 minutes

50 seconds

2,8 minutes

BOUNCE
RATE

90,91%

87,65%

77,89%

93,02%

PUBLISH DATE

2020-5-26

2020-4-7

2019-3-15

2022-6-29

2021-7-21




Skjema

[Skjema] Glassmester Knut Furulund

[Skjema] Glassmester Kaare Nilsen

LP - E-bok: "Oppfyll dremmen om vinterh

[WEB] Prisfor

[Skjema] Drammen Glassmesterverksted AS

[Skjema] Glassmester Reidar Hesler

[Skjema] Centrum Glass

LP - E-bok: "Oppfyll dremmen om glassrekkverk"

LP - E-bok: "Oppfyll dremmen om perfekte vinduer"

: Interiorglass 2

Report Total

SUBMISSIONS
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Q3
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Poengoversikt

Poeng og reserve

e Total poeng for Q4: 156p
e Reserve: 24p
e Totalt: 180
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TAYA

e TAYA online: Introduksjon 35p Kartlegge hvor lang tid vi trenger!
Mal: Introdusere transparenthet, big five, tillit. Generell kommunikasjon.

e 80% Spersmal: 40p
- Gar gjennom de viktigste spersmalene de kan stille.
- Far hjemmelekse eller gjer det sammen. «Alle skal skrive 10 forskjellige
sp@rsmal hver» som er FAQ.
- Vanguarder med at de fleste spersmalene er like.

e Kategorisering: 10p
- Hva skal veere artikkel, hva er video, hva er FAQ. osv. Prioriterer. Hva
skaper mest friksjon

Totalt: 80p
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Innhold

For a opprettholde organisk sek (Var mest konverterende kanal) anbefaler vi &
fortsette med en viss frekvens pa innhold. | tillegg til konverterende innhold med
fokus pa salg (Fra Q2)

e Blogginnlegg niva 1 x3: 18 poeng (Publisering 3 poeng)
Innhold: Artikkel pd 600-800 ord, inkluderer to revisjonsrunder. Basert pa SEO eller ansket
innhold.

e Republiserings Kalender: 3 poeng
Republisering - 9 poeng
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SoMe

e Dekket fra Q4 22
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Admin

e Manedsmeote: 2 poeng per.
Innhold: Status pa oppgaver. Gjennomgang av analyser og bi-ukentlig rapport. (Blir sendt pa
mail i etterkant av hvert mote.)

e Prosjektledelse: 3 poeng per mnd.

e Poengreserve: TBD poeng
10% av totalsum. Tilgjengelig til oppgaver som oppstar, ndr en oppgave sendes til Jens vil den
besvares pa scope innen to virkedager.

e Kvartalsmete Q1: 5 poeng
2 timer fysisk, GFK eller Spring sine kontorer.

e Arsrapport 2022: 3 poeng
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KPl'er - dette aret

Malsetting for 2023
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Notater

Arsrapport: Mer detaljert, kommenter og forklar.
E-bok oppdatering: Energispareglass
Pop-up: Strategisk per produkt.
Notat: Man far -stgtte nar man setter inn nye glass i huset. Det
kommer mtp. A oppna klimamal. Alle husstander innen X &r m3
oppgradere til en energispareglass eller nye vinduer.
Fokus for Q1(2023)

- Energispareglass

- Kjgkken - mellom skap og benk selger mest

- Bad
Energiglass: Endre budskap, VAR TYDELIG! (Opptil 40% av boligens
varmetap kommer fra gamle vinduer)
Vinterhage lead nurturing: Hvordan kan vi radgi bedre og hvordan oppferer
leads seg? Centrum Glass som hovedleverandgr av Vinterhage.
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https://www.nrk.no/rogaland/norske-huseiere-kan-fa-millionsmell-fra-eu_-magne-og-anette-har-allerede-tatt-grep-hjemme-1.16195868
https://www.huseierne.no/nyheter/nye-krav-om-energieffektivisering-av-boliger---desember-2022/

